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Dziatalnosc¢ Legimi

Legimi

1 Rejestrujesz sie
www.legimi.pl

s’

P
G " o

2 Woybierasz platforme

Aplikacja Legimi jest dostepna na
wszystkich urzgdzeniach przenosnych
z dowolnym system operacyjnym.
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3 Uzyskujesz nieograniczony dostep

Jedna z najwiekszych baz e-ksigzek na
polskim rynku w kategorii beletrystyka.



Kadra zarzgdzajaca i akcjonariat
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Mikotaj Mataczynski
CEO
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Mateusz Frukacz
CTO

Andrzej Tabaka
CFO

Wspétzatozyciel Legimi
Odpowiedzialny za zarzgdzanie i rozwoj
Wyrézniony w rankingu 500 najlepszych
menadzeréw w Polsce w 2015 .

Wspotzatozyciel Legimi

Odpowiedzialny za rozwoj IT

Laureat nagrody Grand Prix firmy Microsoft za
mobilny system nawigacji dla oséb niewidomych

Odpowiedzialny za relacje inwestorskie, finanse oraz
budzetowanie

Wczesniej zwigzany m.in. z branzg doradczg
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Podsumowanie* Legimi
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lat rozwoju WSPO’fPFaCUJ’EICyCh uzytkownikow ptatnej ksigzek w dostepie zainstalowanych czytnikow sprzedanych
ustugi abonamentowe;j wydawcow ustugi dostepu abonamentowym aplikacji mobilnych w ramach abonamentu
do serwisu w Polsce

*Dane na koniec IV kw. 2020 r.



Dynamicznie
skalowany biznes




Dynamiczny wzrost przychodéw i klientow Legimi

CAGR przychodéw = 71%

CAGR klientéw = 64%
' v/ 2015 — Wprowadzenie oferty |
~ e-czytnkza 1zt |
v/ 2016 — Wprowadzenie
- synchrobookow |
- v 2019 — Przejecie Readfy GmbH
v 2019 — Uruchomienie Legimi 3.0
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KPI’s biznesu Legimi

Liczba klientéw™ (tys.) Liczba abonentéw™** (tys.) Przychody (min PLN)
(abonenci + klienci B2B)

+66% +84%

+73%

69,5

2019 2020 2019 2020 2019 2020

*klienci to wszyscy uzytkownicy ptatnej ustugi dostepu do serwisu Legimi, tacznie z klientami korporacyjnymi i bibliotecznymi
**abonenci to osoby ptacgce miesieczng optate abonamentowg 8



Model biznesowy Legimi

Segment B2B

Biblioteki :
. Korporacje
publiczne
Optata
ati?nar?\entoiva Optata
abonamentowa
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= Subskrypcyjny model biznesowy
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» Koncepcja tozsama z modelem
dziatania m.in. Spotify i Netflix
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Zakup tresci
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» Rozliczanie z wydawcg nastepuje po
przekroczeniu odpowiedniego odsetka
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I Systematyczne przychody
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| stron ksigzki czytanej przez uzytkownika
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Dywersyfikacja kanatéw dotarcia

Segment B2B

Legimi dla bibliotek
Czytelnik pobiera specjalny kod z biblioteki,
zyskujgc darmowy dostep do zasobow Legimi

Korzystajgcy z ustugi mogg w przysztosci stac
sie abonentami Legimi

Aktualnie Legimi wspdtpracuje z ponad 400
bibliotekami w najwiekszych miastach

Korporacje

Wspétpraca z firmami, ktére wykupujg dostep
do Legimi, oferujgc swoim pracownikom benefit
pozaptacowy w postaci abonamentu Legimi

Aktualnie Legimi wspotpracuje z kilkoma
duzymi podmiotami

Legimi
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Przewagi konkurencyjne

Abonamentowy model biznesowy

» Pierwsza firma w Polsce wykorzystujgca
model subskrypcyjny na rynku
e-bookoéw/audiobookdw

= Stabilny strumien przychodow,
zapewniony dzieki modelowi
abonamentowemu

= Systematyczne przychody o duzej
przewidywalnosci w modelu pay as you
go, ktére sg odnawiane przez 90%
uzytkownikow kazdego miesigca
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Silna pozycja rynkowa
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Najwieksza baza e-ksigzek w Polsce
w kategorii beletrystyka

Mozliwos¢ korzystamia z legimi na
czytanikach m.in. kindle oraz pocketbook,
a takze smartfonach i komputerach

Unikalne rozwigzanie na rynku, mozliwosc¢
przetgczania pomiedzy e-ksigzkg
a audiobookiem - synchrobooki

Wspotpraca z czotowymi telekomami
i bibliotekami publicznymi
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Legimi

Dynamiczny rynek e-ksigzki

— o e o e o e e o e e e e e mm Em E ay,

Rynek niemiecki, jednym z najwiekszych
pod wzgledem wartosci na Swiecie
(wartos¢ przekracza 100 min EUR)

Polski rynek jest relatywnie maty, ale
dynamiczny i systematycznie rosngcy

Podczas pandemii COVID-19 znacznie
zwiekszyta sie konsumpcja rozrywki
cyfrowej

o e e e e e e e e e e e
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Legimi 3.0 rewolucyjna zmiana Legimi

o Legimi 8 =
o Legim ¢ o _—— e e e e = = == ~
,
Ebooki | audiobook! E-czytnik za 1 2f Cennik Pobilerz Legimi / o 0 . e
- o . ‘ = Legimi 3.0 to odpowiedz na
Najlepsze ksigzki wg Lubimyczytac.pl najnowsze standardy w branzy

technologii mobilnych
I platform internetowych

ajupsze kgt wy Lubimycrtat of X Wyczys

Kategorie

V4N 22

Kompletna przebudowg strony www
I aplikacji mobilnych

4 Legimi

Dziewk

Nowoczesny design, user friendly,

ouch HD 2 ce s
obnizajgcy churn rate

recznik uzytkownika

Dziewcz
Ausch
Sytata W

o = mm Em Em Em = = =

Wprowadzenie ksigzek paplerowych
« do oferty Legimi

Poraanix

Tagcmme s raa

N e e AOa T Zavepesty sef
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Ekspansja na rynku niemieckim Legimi

29 maja 2019 r. Legimi nabyto 100% udziatéw w spoétce Readfy GmbH

Readfy GmbH  ------o-o- > Synergie z transakcji

— e o o e o o o e e e o e e e o e e

» Readfy to wtasciciel wiodgcej, na rynku /= Uzyskanie dostepu do szerokiej bazy \
niemieckim, aplikacji do czytania ebookow uzytkownikow Readfy
w modelu freemium

» Zwiekszenie potencjatu monetyzaciji tej
bazy, dzieki sprawdzonym na rynku polskim
rozwigzaniom abonamentowym

|
I
I
= Dysponuje ona umowami z ponad 300 :
wydawcami, oferujgc 180 tys. tytutdw I
w modelu reklamowym I
I = Zaproponowanie klientom Readfy flagowej
! oferty Legimi ,Czytnik za 1 EUR” — jako
: wersji ptatnej premium
I
|

= Serwis posiada 400 tys. zarejestrowanych
uzytkownikow, z czego z aplikacji korzysta
regularnie 60 tys. uzytkownikdw miesiecznie
= W 2020 r. liczba abonentéw na rynku

\ niemieckim wzrosta 2-krotnie /
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Strategia rozwoju

& © ® 6

Utrzymanie dynamicznego wzrostu
bazy klientow oraz przychodow

Dalszy przyrost klientéw
biznesowych oraz bibliotecznych

Rozwdj na rynku
polskim i niemieckim

Legimi

Systematyczna rozbudowa
cyfrowej biblioteki Legimi
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Otoczenile
rynkowe




Rynek e-ksigzki

USA, Chiny i Niemcy to kraje z najwiekszym
udziatem rynkowym

% udziat rynkowy
I 30

- 4

Zrédto: Statista

ok. 100 min zt

Szacuje sie, ze tyle jest warty
rynek e-ksigzki w Polsce

W Polsce stanowi on ok. 2-5% sprzedazy
ksigzki drukowanej vs. 20-30% na dojrzatych
rynkach

Rynek jest relatywnie maty, ale dynamiczny
i systematycznie rosngcy

Zrodto: Badanie ,Zwyczaje Polakéw zwigzane z uzytkowaniem ebookéw i audiobookow”,
Instytut Badawczy ARC Rynek i Opinia
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Sytuacja
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Dane finansowe Legimi

Przychody (tys. PLN) EBITDA (tys. PLN) Zysk netto (tys. PLN)
32007 4407 2 020
CAGR =71% CAGR =238%
17 426 - -
11 287 199 43 .
7 097 1 120 1 203 . _ mm
2 one 2L 612 -84
] 10 B -511
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2015 2016 2017 2018 2019 2020
Dtug netto / aktywa Ptynnosc¢ biezgca
, e e e e e R R R e R R e e e e e e e R e ~s

= Dynamiczny wzrost wynikow finansowych

» Systematyczna poprawa efektywnos$c¢
prowadzonej dziatalnosci, ktéra prowadzi
do ,bankowalnosci” biznesu

» Konsekwentna redukcja zadtuzenia
i poprawa parametrow finansowych
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31 gru. 2019 31 gru. 2020 31 gru. 2019 31 gru. 2020



Legimi

ir@legimi.com
X p.strzyzewski@innervalue.pl

N +48 22 250 11 90
% 506 229 863



